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TRABALHO DE CONCLUSAO DE CURSO ENGENHARIA DE PRODUCAO

Z,

USO DA BM&F - BOLSA DE MERCADORIAS E FUTUROS — NO AGRONEGOCIO PARA
COMERCIALIZACAO DE GRAOS

Introducao

Encontrar métodos que oferecam maior segurang¢a no gerenciamento de
risco atuais e futuros é o grande desafio de gestores de todas as areas.
Conseguir maior controle das variaveis externas através de estratégias, faz
com gue gestores consigam prever mudangas no cenario economico, desta
forma, conseguindo alcancar resultados positivos para seus negocios. No
ramo do agronegocio ndo é diferente, pois a garantia de rentabilidade ao
maximo por hectare produzido leva a produtores a aplicarem altas
tecnologias. Para a viabilidade de seu negocio, precisam tracar estratégias
gue assegurem a rentabilidade esperada. Desta mesma forma, cooperativas e
cerealistas dependem do agronegocio para suas atividades, a0 comprar 0 grao
de agricultores, precisam se precaver quanto ao preco que sera praticado no
momento em que serao novamente negociados, para maior seguranca das
negociacoes (ZANELLA, 2012).

Em meio a esse contexto percebe-se que a gestao de riscos na
agricultura surge como uma necessidade, com base nisso, a questao de
pesquisa foi responder se os produtores, cerealistas e cooperativas de Agua
Santa — RS utilizam a BM&F como ferramenta para gestao de risco.

Assim, ressalta-se a Importancia do estudo e entendimento das
estratégias utilizadas na negociacdo da soja por agricultores, cooperativas e
cerealistas localizados no municipio de Agua Santa — RS, devido a soja ser
uma das principais fontes de renda das familias ali localizadas, com base
nisso busca-se entender como é feita a negociacao da safra visto que a gestao
de risco é fundamental no processo produtivo da oleaginosa soja, uma vez
que impacta diretamente na rentabilidade e viabilidade do negocio.

Objetivo Geral e Especificos

Objetivo Geral

Este trabalho teve como objetivo geral quantificar a aceitacao da agroindustria na
negociacao futura de soja utilizando a BM&F para hedge de soja. E relacionar as
ferramentas de comercializacdo tradicionais com as de mercados futuros.

Objetivos Especificos

Os objetivos especificos foram definidos como:

» Aplicar e analisar questionario para levantamento de informacoes;

» Realizar simulacdes que apontem os resultados obtidos por essas estrategias nas
ultimas cinco safras comparando com 0s precos de venda no contrato a termo;

» Simular um hedge de venda para as ultimas cinco safras e analisar os resultados.

Metodo do Trabalho

A pesquisa deste trabalho foi realizada no municipio de Agua Santa,
que esta localizado no Norte do Rio Grande do Sul, os dados foram coletados
através da aplicacao de guestionarios com perguntas de multiplas escolhas e
pesquisa exploratoria. Para a definicdo da amostra foi utilizada amostragem
probabilistica, utilizou-se 0 método de Barbetta, determinando assim uma
amostra aleatoria simples, considerando um erro de 10%, onde se chegou ao
numero de 85,27, para fins de arredondamento, se optou pela aplicacao de 86
guestionarios para produtores, sendo 0s sujeitos da pesquisa deste trabalho
produtores, cooperativas e cerealistas. Apos o levantamento de dados foram
analisadas a eficiéncia de cada técnica de comercializacdo. A figura 1
apresenta o Macrofluxo do Procedimento Metodoldgico.

Figura 1 — Macrofluxo do Procedimento Metodologico
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Fonte: Autora (2019).

Analise e Discussao dos Resultados

Com o propoésito de alcancar o resultado proposto pelos
objetivos especificos, obteve-se 0s sequintes resultados:

O mercado a vista ndo oferece protecao contra as oscilacoes no
preco, referente a isto, € possivel analisar que o preco é volatil e sofre
constantes alteracoes dificultando assim a tomada de decisdo. Desta
forma, é necessario analise de mercado e tendéncias dos precos, para
assim prever as possivels mudancas e garantir a venda em momentos
oportunos. Esta forma de comercializacdo e utilizada por 92% dos
entrevistados em pesquisa no municipio.

Atraves da comparacdo dos dados do mercado a vista com o
mercado a termo, foi possivel verificar que os contratos a termo
ofereceram maior seguranca em relacao as oscilacoes no preco da saca
e também ofereceram precos mais atrativos, comparando periodos do
mesmo ano. Sendo assim, destaca-se que 0 contrato a termo € uma
ferramenta viavel de gestdao de riscos, podendo ser utilizada por
produtores como forma de assegurar preco para determinada
quantidade da producao, deste modo, conseguindo planejar e controlar
a viabilidade de seu negécio. A comercializacao atraves do contrato a
termo é realiza por 54,5% dos produtores na regiao de pesquisa.

Acrescentando-se sobre o0s mercados, o mercado futuro
apresenta um mecanismo de protecao contra as oscilacoes dos precos
de commodity agricolas, esse &€ chamado de hedge. Este mecanismo
exige analise de tendéncias dos precos e utilizacdo de indicadores,
desta forma, a analise desse estudo foi realizada atraves do indicador
de media movel, assim tentando prever as futuras tendéncia nos
precos e se posicionar em relacdo as mesmas. A partir disso, fol
possivel concluir sobre a estrategia, esta teve a soma dos lucros
fechando R$ 78.85 e a soma dos prejuizos em R$ 5,74, assim sendo
obteve-se resultado positivo de R$ 73,11 por sacas. A estrategia teve
duracado de 1.784 dia, 1Isso representa 4,887 anos, entao
aproximadamente 5 anos. Desta forma, pode-se concluir que a
rentabilidade desta estratégia € R$ 14,62 por ano a cada saca, ou seja,
em um contrato de 450 sacas de 60kg a rentabilidade extra é de R$
6.579,00 por contrato.

Conclusao

Neste estudo, observou-se atraves dos resultados obtidos pela
aplicacao dos questionarios, que maior parte dos produtores do
municipio de Agua Santa - RS, ndo tem conhecimento ou nunca
utilizaram alguma ferramenta da BM&F para comercializacao ou
para gestao de riscos do preco da soja, ainda pode-se verificar que
as estratégias utilizadas para gestao, sao ferramentas convencionais,
tal como a venda a vista e/ou contrato a termo, esses metodos
demandam menor conhecimento especifico, oferecendo retorno pré-
determinado pelas sacas de soja.

Com a realizacao das simulac0es que apontaram os resultados
obtidos por estratégias de venda a vista, contrato a termo e o
contrato futuro utilizando hedge, nas ultimas cinco safras. Destaca-
se a utilizacdo do mercado futuro, pois atraves desta estratégia foli
possivel obter os melhores resultados, demonstrando ser mais
rentaveis do que os demais. Portanto, 0s contratos negociados
através de corretoras, que possibilitam a negociacao na Bolsa de
Mercadorias e Futuros (BM&F), demonstram oferecer maior gestao
dos riscos de preco e tambem se mostrou mais rentavel comparado
com o0 contrato a termo e 0 mercado a vista. Porém, suas
especificacOoes exigem das agroindustrias  conhecimento
aprofundado e acompanhamento continuo do mercado.
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